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AVANT

d'entrer en formation

Conditions d’admission - démarches personnelles :
- Recrutement aprés la 3éme
- Recrutement aprés un CAP Employé de vente
ou de commerce / 2nde GT...

- Recrutement selon profil

Conseil : entrer dans une Formation Professionnelle,
c'est s‘assurer qu'elle est en adéquation avec votre pro-
jet (en collége, rencontre, stages — mini-stages sont les
meilleurs moyens de parfaire votre choix).

Qualités souhaitables : étre attentif / maitrise de la
langue frangaise / niveau soutenu dans une langue
étrangeére (ad minima l'anglais) / qualités relationnelles
(expression orale / écrite) / adaptabilité et le contact
humain / rigueur et soin.

APRES

la formation

Entrer dans les Sections de Techniciens Supérieurs :
- BTS Support a l'action Managériale (SAM)

- BTS Commerce International (Cn

- BTS Négociation Digitalisation Relation Client NDRC
- BTS Profession Immobiliére 1

- BTS Maonagement Commercial Opérationnel

- Mention Complémentaire (vc) Assistonce, Conseil,
Vente & Distance (acv)

- Mention Complémentaire (Mc) Vendeur Spécialisé
en Produits Techniques pour I'Habitat (vSPTH)

Entrer dans le monde professionnel au travers
les métiers tels :

- Vendeur conseil (conseiller commercial)

- Assistant commercial

- Vendeur qualifié ou spécialisé

PENDANT

la formation

Une formation au lycée

et en milieu professionnel...

- En Seconde, une formation généraliste dans les mé-
tiers de la relation clients (Métiers Commerce/Vente/
Accueil / Administration.

- Un choix dans l'une de ces formations pour entrer en
classe de Premiére : Métier de 1'Accueil / Métiers de la
Vente et du Commerce (Opt. A)

Un emploi du temps de 30H/semaine.

22 semaines de Formation en Entreprise

- Acquisition de connaissances et développement

de savoir-faire : logiciels de Bureautique (traitement de
texte, tableur...) / Technologie de l'Information et de la
Communication (mail, Internet, téléphone...) /
Droit-Economie, Techniques relationnelles, Facteurs
d'ambiance.

Acquérir et valider les compétences liées cu métier :
- Communiquer / analyser des situations

- Accueillir clientéle et fournisseurs

- Conseiller et informer

- Gérer l'espace de vente

- Techniques de prospection développement

de la clientéle

L’information et 'accompagnement

sur les poursuites d’études post Bac.

La transformation de la Voie Professionnelle permet
une formation par alternance (1%° et/ou Term)




LE MOT
de la Direction

Accueillir et accompagner nos éléves tout au long de
leur parcours de formation, les soutenir et les encourager
jusqu'au dipléme :

Tel est notre objectif.

Implanté prés d'une zone pavillonnaire, dans un cadre ver-
doyant, le lycée a été entiérement rénové en 2010 et offre un
cadre de travail confortable.

Les ateliers, plateaux techniques, les espaces spécialisés, et un
équipement informatique & la pointe permettent aux jeunes de
travailler dans des conditions idéales d'apprentissage.
L'environnement numérique de travail e-lyco crée un lien per-
manent entre vous et nous et favorise le travail en commun
nécessaire a la formation.

A 1'échelle humaine, le lycée accueille entre 170 et 185 éléves,
encadrés par une équipe d'enseignants et de vie scolaire
stable. L'anonymat n'existe pas et la disponibilité de chacun
permet un suivi individualisé de trés bonne qualité.

Les échanges tripartites - le lycée, la famille et I'éléve - sont un
facteur de réussite auxquels tous les membres de la commu-
nauté scolaire restent attachés.
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L'INTERNAT

Linternat du lycée professionnel a une capacité
d’'accueil de 24 filles et de 52 gargons.

Il est ouvert du lundi au vendredi.

L'encadrement est assuré chaque soir par un conseiller
principal d'éducation et 3 assistants d'éducation.
L'organisation dépend dun réglement spécifique qui
vise un encadrement éducatif et pédagogique,

le développement de l'autonomie et le vivre-ensemble
en collectivité.

Organisation

- Une chambre comprend 3 ou 4 internes, dispose de
2 vasques, d'une douche et d'un WC.

- Deux chambres pour personne ¢ mobilité réduite
- Une salle de télévision, une salle de projection,

une sale pour la pratique sportive, une salle d'étude
par étage.
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